Zatacznik nr 11 do ZO 01/KG/2026/FM
REGULAMIN NEGOCJACJI OFERTOWYCH

§ 1. Przedmiot regulaminu

1. Regulamin okresla zasady prowadzenia negocjacji ofertowych przeprowadzanych z
wykonawcami, o ktdrych mowa w pkt 3.3)9 Procedury zakupowej/Regulaminu zamdwien
realizowanych z udziatem publicznych srodkéw finansowych (nalezgcych do finansow
publicznych) w Radomskim Centrum Onkologii, w szczegdlnosci Funduszu Medycznego.

2. Celem negocjacji jest uzyskanie korzystniejszych warunkow realizacji zamowienia przy
zachowaniu zasad:

a) uczciwej konkurencji,
b) réwnego traktowania wykonawcoéw,
c) przejrzystosci postepowania,

d) poufnosci informacji handlowych wykonawcéw.

§ 2. Wykonawcy zapraszani do negocjacji

1. Po dokonaniu oceny ztozonych ofert Zamawiajgcy moze zaprosi¢ do negocjacji wykonawcéw,
ktorych oferty uzyskaty odpowiednio najwyziszg liczbe punktéow. O ile liczba ztozonych i
niepodlegajgcych odrzuceniu ofert na to pozwala, do udziatu w negocjacjach zaprasza sie
wykonawcdw w liczbie co najmniej odpowiadajgcej minimalnej liczbie potencjalnych
wykonawcow, do ktérych skierowano zapytanie.

2. Zaproszenie do negocjacji przekazywane jest jednoczes$nie wszystkim wykonawcom
zakwalifikowanym do negocjacji nie pdzniej niz 7 dni przed wyznaczonym terminem negocjacji.

§ 3. Zasady prowadzenia negocjacji
1. Negocjacje prowadzone sg indywidualnie z kazdym wykonawca.

2. Zamawiajacy zapewnia wszystkim wykonawcom réwny dostep do informacji dotyczacych
przedmiotu zamdwienia.

3. Zakazane jest ujawnianie wykonawcom:
a) tresci ofert konkurentéw w zakresie w jakim nie podlegajg one ujawnieniu,

b) strategii handlowych lub innych informacji stanowigcych tajemnice przedsiebiorstwa
innych wykonawcow.

4. Zakres negocjacji moze obejmowac w szczegdlnosci:
a) cene,

b) termin realizacji,



5.

¢) warunki gwarancji,

d) warunki ptatnosci,

e) rozwigzania techniczne lub organizacyjne,

f) inne elementy majgce wptyw na wartos¢ oferty.

Zamawiajgcy prowadzi negocjacje wedtug jednakowych zasad wobec wszystkich
wykonawcow.

§ 4. Zachowanie konkurencyjnosci

1.

2.

Negocjacje nie mogg prowadzié¢ do uprzywilejowania ktéregokolwiek z wykonawcéw.

.....

sg rownoczesnie wszystkim wykonawcom uczestniczacym w negocjacjach. Przy czym
dodatkowe wyjasnienia nie powinny narusza¢ zasad uczciwej konkurencji, réwnego
traktowania i przejrzystosci, a w tym m.in. zmienia¢ przedmiotu i zakresu zamowienia,
warunkow udziatu w postepowaniu, kryteriow oceny ofert ani ich wag, czy tez wprowadzac
nowych wymagan wobec wykonawcéw.

Zamawiajgcy prowadzi negocjacje w sposéb uniemozliwiajacy identyfikacje warunkéw ofert
konkurencyjnych, niepodlegajacych ujawnieniu.

Wszyscy wykonawcy uczestniczagcy w negocjacjach majg mozliwosé przedstawienia
poprawionej oferty koricowej na takich samych zasadach i w tym samym terminie.

§ 5. Oferty koncowe

1.
2.

3.

Po zakonczeniu negocjacji Zamawiajacy zaprasza wykonawcow do ztozenia ofert koicowych.
Oferta koncowa zastepuje oferte ztozong wczesniej w zakresie objetym negocjacjami.

Oferty koricowe sktadane sg w jednakowym terminie wyznaczonym przez Zamawiajgcego.

§ 6. Wybor wykonawcy

1.

2.

Zamawiajgcy dokonuje oceny ofert koricowych zgodnie z kryteriami oceny ofert okreslonymi
w dokumentacji postepowania.

Zamodwienie zostaje udzielone wykonawcy, ktérego oferta koncowa uzyska najwyzszg ocene.

§ 7. Dokumentowanie negocjacji

1.

Z przebiegu negocjacji sporzadza sie protokét zawierajacy:
a) date negocjacji,
b) uczestnikéw negocjacji,

c) zakres omawianych zagadnien,



d) wynik negocjacji.

2. Dokumentacja negocjacji przechowywana jest wraz z dokumentacjg postepowania.



